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Wir unterstlitzen Sie als Dienstleister in allen Bereichen rund um das Gebaudemanagement
von der Beratung, lber die Planung bis hin zur Ausfiihrung.
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Thomas Sickinger
Geschaftsflihrer seit Griindung 1998

.Unsere Dienstleistungen zahlen sich fiir Sie
aus. Darauf legen wir grof3en Wert.”

Als unabhangiger Dienstleister erbringen wir fur
Sie Leistungen in den Bereichen Energieberatung,
BauManagement und IT-Communication.

Durch standige Marktanalysen verbunden mit un-
serem Fachwissen sind wir stets am Puls des
Marktgeschehens. So kénnen wir flir Sie optima-
le Bedingungen aushandeln.

Darliber hinaus beraten wir Sie gerne zur Planung
und Konzeptionierung lhrer individuellen Losung.
Sie kdnnen dabei auf die langjahrige Erfahrung
unserer Spezialisten vertrauen.

Als 100%ige Tochter der ZG Raiffeisen eG flihlen
wir uns dem genossenschaftlichen Gedanken
verpflichtet, partnerschaftlich flireinander einzu-
stehen. Gute Partner bringen sich mit dem ein,
was sie am besten konnen. Das macht sie ge-
meinsam stark.

Wir entlasten Sie in unseren Spezialgebieten, so-
dass Sie sich voll und ganz auf lhre Kernprozes-

se konzentrieren kénnen.

So setzen wir unsere Marktkenntnisse gewinn-
bringend fur Sie ein.

Darauf kénnen Sie sich verlassen!

“Vhowwas

Thomas Sickinger
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Ubersicht |
\Wir beraten und beschaffen”

Wir setzen unsere Kompetenzen in der Beschaffung und Beratung rund um die Res-
sourcen in lhrem Gebaude ein, damit Sie die beste Leistung erhalten.

Heizen, llften, kiihlen, telefonieren, Daten elektro-
nisch durch feste und mobile Netze ,jagen’ Rau-
me beleuchten, Maschinen betreiben - all dies
verbraucht Ressourcen. Diese sind mittlerweile
knapp und teuer geworden.

Der wirtschaftliche Umgang damit verlangt neue
Konzepte.

Strategie und Taktik

Den Verbrauch zu reduzieren ist grundsatzlich eine
gute Strategie. Wie Sie dieses Ziel ohne Ein-
schrankung im Komfort erreichen, dies zeigen wir
Ilhnen mit unseren Konzepten.

Eine weitere Strategie ist die Optimierung der Be-
schaffung. Fir Ihren Bedarf definieren wir die rele-
vanten Beschaffungsparameter und wahlen dafir
die leistungsfahigsten Lieferanten aus. Die Aus-
schreibung und Verhandlung der Angebote lber-
nehmen wir. Wir legen lhnen dann eine fertige
transparente Auswertung zur Entscheidung vor.

Erfahrung ist unser Garant.



,Sie haben die Wahl”

Wabhlen Sie aus den Bereichen Energy, BauManagement oder IT-Communication aus,
in denen Sie Verbesserungen erreichen méchten. Entscheiden Sie sukzessive, ob Sie uns nach
der Analyse auch mit der Planung und Ausfiihrung konkreter MaRnahmen beauftragen.

Analyse

Nach einer Bestandsaufnahme zeigen wir lhnen
Ihr Verbesserungspotential auf.

Wir geben lhnen Entscheidungsgrundlagen fir
effiziente MalBnahmen.

Planung

Wenn Sie dann dieses bestimmte Verbesserungs-
potential umsetzen mdochten, iGbernehmen wir
dafiir die technische und kaufmannische Planung.

Ausflihrung

Wir erledigen fir Sie die aufwandige Ausschrei-
bung der technischen Ausrustung bzw. Dienstlei-
stungen. Die Ergebnisse dazu werten wir aus und
legen Sie Ihnen zur Entscheidung vor.

Werden bei der Umsetzung der Planung auch
bautechnische Mal3nahmen féllig, entlasten wir
Sie mit den Leistungen unserer Spezialisten im
BauManagement.

Schritt fur Schritt zum Erfolg.




E
& Beschaffung

~,Beim Energie-Einkauf geht es zu

wie an der Borse”

Wenn Sie heute Strom oder Gas einkaufen, ist dies in der Regel eine Entscheidung, die
mit Blick auf die zukiinftige Preisentwicklung zu treffen ist. Dabei erfolgt die Preisfixierung

zum Zeitpunkt des Beschaffungstages.

Der richtige Zeitpunkt zahlt

Sie mochten sich flr den richtigen Zeitpunkt und
die richtige Laufzeit entscheiden, um optimale
Konditionen zu erzielen? Das ist nicht einfach.
Denn am Energiemarkt geht es zu, wie an allen
Borsen: Wer zu frih oder zu spat handelt, kann
viel Geld verlieren.

Damit Sie fundierte Entscheidungen fiir den rich-
tigen Einstieg treffen konnen, bereiten wir fir Sie
laufend die notwendigen Informationen auf.

Transparenz ist notwendig

Sie konnen aus lhrer aktuellen Rechnung nicht er-
sehen, welche Kosten flir welche Leistungen ent-
stehen? Der angebotene Endpreis beinhaltet die
Einzelpreise fiir die Energielieferungen, die Netz-
und Messleistungen, wobei die Leistungen von
verschiedenen Anbietern kommen kdnnen. Dazu
werden Konzessionsabgaben sowie steuerliche
Belastungen / Stromsteuer nach den Umlagen
EEG und KWKG berechnet. Meistens sind diese
Rechnungen unverstandlich.

Die Abnahmestruktur ist
mitentscheidend

Welche Energielieferanten konnen lhre Anforde-
rungen erfullen? Dazu ist das Wissen Uber lhre in-
dividuelle Abnahmestruktur mitentscheidend. Wir
analysieren diese nach lhren Grundlasten, Spit-
zenlasten, Lastprofil, HT und NT. Die vertragliche
Preisgestaltung tberprifen wir hinsichtlich Ar-
beitspreis, Netznutzungsentgelte, Durchleitungs-
entgelte, EEG-Umlage etc.

Doppelter Vorteil

Sie profitieren zweifach von uns: einerseits von
den guten Ergebnissen unserer geschulten und
erfahrenen Fachkrafte, andererseits von der zeitli-
chen und damit geldwerten Entlastung lhrer Ver-
waltung. Das spart bares Geld.

Wir erstellen, bearbeiten und werten die Aus-
schreibungen fiir Sie so aus, dass der Preis trans-
parent wird. Damit schaffen wir die Voraussetzun-
gen, um bei Verhandlungsgesprachen zur Preis-
gestaltung an den richtigen Stellen anzusetzen.

Wir begleiten Sie Giber einen langen Zeitraum. So
erreichen Sie nicht nur ein optimales Ergebnis,
sondern erhalten langfristig den Marktiiberblick
und optimale Anschlussvertrage.




Ob die laufende und in der Regel intransparente
Abrechnung der Energielieferung auch vertrags-
konform ist, prifen wir fir Sie. Nutzen Sie auch
diese Leistung zu lhrem Vorteil. Nicht selten kon-
nen wir Fehler aufdecken, die dann zu Riickerstat-
tungen der EVU fuhren.

Lassen Sie uns ins Gespriach kommen. Dann

konnen wir erdrtern, welcher Weg fiir Sie die
passende Variante ist: der klassische Vollstromlie-
fervertrag, ein reiner Energieliefervertrag, Ener-
giepool, ,grine” Energie, ein borsenindizierter
Beschaffungszeitpunkt, der Trancheneinkauf?

Abnahmestrukturen erfassen, Lieferanten vorpru-
fen, Ausschreibungen durchfiihren, Angebote aus-
werten, Angebote nachverhandeln, Entschei-
dungsvorlagen erstellen, Vertragsumsetzungen
begleiten, Energiemarkt tiberwachen, Energie-
marktberichte erstellen usw. Damit haben Sie ei-
nen starken Partner an Ihrer Seite und optimieren
Ihr Beschaffungsmanagement permanent.

Wir sind |hr Lotse im Energiemarkt.




Ener
d Beratung

,Effizienz heil3t, ein Ziel mit geringen
Mitteln zu erreichen”

Wie effizient ist die Energienutzung in lhrer Immobilie und in lhrer Produktion?

Die europaische Gemeinschaft und deutsche Re-
gierung fordern und fordern Effizienzsteigerungs-
malnahmen. Natlrlich gibt es dazu Normen,
Verordnungen und viel Blrokratie. Ein wahrer
Dschungel, durch den wir Sie flihren.

Eine Steigerung der Effizienz erfordert aber vor
allem neue Verhaltensweisen und das Ausschop-
fen neuer technischer Innovationen. Effizienzver-
besserungen fihren zu langfristigen Vorteilen
beim Betrieb einer Immobilie.

Ihre Immobilie ist jung — aber auf welchem aktuel-
len Stand ist die technische Gebaudeausriistung?
Nach nur zehn Jahren hat sich die Technik doch
schon entscheidend weiterentwickelt. Rechnet sich
dann auch schon eine neue Investition?

Wir bewerten |hre aktuelle Energie-Effizienz, um
die lohnenswertesten Handlungsfelder in lhrer Im-
mobilie / Produktion zu identifizieren, z. B. bei

Heizung ¢ Kiihlung ® Raumluft ¢ Beleuchtung
Warmwasserbereitung ¢ Anlagentechnik ...

Danach entwickeln wir Ihnen grundsatzliche Mal3-
nahmen. Das Nutzen- / Aufwandsverhaltnis daftr
zeigen wir lhnen transparent auf. Sie entscheiden,
welche Vorhaben Sie umsetzen mochten.

Wir sorgen daflr, dass sich lhre Investitionen
rechnen. Das ist unsere Kernkompetenz. Wir kon-
nen viel fir Sie erreichen!

Anlagentechnik
Grund- / Spitzenlasten steuern,
Blindstrom vermeiden, Trafostati-

onen modernisieren...

Heizung
Fossil oder regenerative,
Geo- / Solarthermie,
Speichertechnik...

Regen- / Abwasser
Versickerungsmanagement,
Regenwasserbewirtschaftung,
Brauchwassernutzung...

Beleuchtung
Steuergerate, Vorschaltgerate,
Lichtausbeute, Tageslicht,
Farbwiedergabe...

Wir zeigen lhnen, wie Sie |hr Ziel erreichen.
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,Handeln erzeugt Aufwand —
etwas erreichen bringt Nutzen”

Wenn Sie dann entschieden haben, welche MaRnahme umgesetzt werden soll, was halt Sie auf?
Vielleicht die Sorge, wie Sie das alles realisieren konnen? Keine Frage, dafiir sind wir da.

Analyse — wir...

e recherchieren ,vor Ort”

e analysieren nach Begehung und Aktenlage
e bewerten die Ist-Situation

e schlagen lohnenswerte MaRnahmen vor
Keine Frage: Dafiir sind wir da.

Planung — wir...

e planen technisch und kaufmannisch

e schreiben Gewerke und technische
Anlagen aus

e bewerten und verhandeln die Angebote

Sie vergeben den Zuschlag.

Raumluft
Umwalzung, Warmetauscher, Frischluft-
beimengung, Schadstoffminimierung...

Ausfihrung — wir...

* begleiten die Umsetzung der Angebote
zu Vertragen

e koordinieren die MalRnahmen zeitlich und
technisch

e (iberwachen die vertragskonforme
Ausfliihrung

e moderieren die Interessen der Beteiligten

e dokumentieren und steuern den Erfolg

Druckluft der MalBnahme

Kompressoren, C)Ikontamination,Trocknung, Sie genieBen den Erfolg
Leckagen in Leitungen und Werkzeugen... :

Das haben Sie dann erreicht...

e reduzierten Energieaufwand bei
gewohntem Komfort

e vermiedene Abgaben und Umwelt geschont

Kosten dauerhaft optimiert

Wettbewerbsfahigkeit erhoht

¢ Ressourcen effizient eingesetzt und lhr
Umweltimage gefordert

Aktive / passive Kiihlung, Konvektoren,
Kapillarwande, Geothermie...

Das ist Ihr Verdienst.
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BauManagement |
Bauplanung, Bausteuerung

,Gut geplant ist halb gewonnen”

Ob Sie in Ihrer Bank einen Umbau, eine Erweiterung oder einen komletten Neubau planen - auf die
Leistungen des Teams unserer Abteilung BauManagement kénnen Sie zahlen! Wir stehen lhnen als
erfahrener Partner kompetent zur Seite und setzen lhre Wiinsche und Vorstellungen um.

Umbau, Neubau und Sanierung

Mit unserem Baumanagement sind wir fiir Ban-
ken als Unternehmensberater und Projektmana-
ger tatig. Das betrifft alle BaumaRnahmen wie
Umbau, Neubau und Sanierung der gesamten Im-
mobilie bzw. von Teilbereichen der Immobilie.
EnoCom BauMangement hat Beratungs- und
Lésungskompetenz zu Systemen, Prozessen und
Organisation.

EEETETIEEFIETSE FEETIETEEFTE 5

el el 4

Wir kennen die bankspezifischen
Ablaufprozesse

Das ist unsere besondere Starke.

Wir wissen um die funktionelle Organisation der
von Kunden frequentierten Verkaufsbereiche — der
Kundenhalle, den Beratungs- und Verkaufsstellen.
Die Gestaltung fur die Innenrdume entwirft unser
Team fir Sie.

Dialogpoints

Wir unterstltzen Sie von der ersten Beratung bis
zur schlisselfertigen Erstellung der Baumal3nah-
me. Wir kénnen aber auch fur einzelne Schritte
des Bauprozesses beratend bzw. durchfiihrend
tatig werden.

Eingang

FEISEESGSISEELS

EnoCom ist im Geschaftsfeld Bau-
Management Premiumpartner des

WGV




,Prozessberatung nutzen und

Ablaufe optimieren”

Gerne setzen wir unsere Erfahrungen und Kompetenzen fiir Sie ein.

FEETIEITIIIELE S

LELLLELLILELLLE

- &l 117
I Beratung
] Warten .

& = O Y
| 4 Kaffeebar | .

Ausstellung Beratung
ndenhalle .
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Koordination aus einer Hand

Die Realisierung eines Bauvorhabens erfordert die
Koordination vieler komplexer Einzelplanungen
und Gewerke. Mit einer Generalplanung lGiberneh-
men wir flir die Bauherren diese Koordination.

Unsere Mitarbeiter im BauManagement sind seit
vielen Jahren ausschlieBlich mit dieser Tatigkeit
betraut.

Wir kdnnen jederzeit auf ein grol3es Netzwerk von
leistungsfahigen Detailplanern, Handwerksbetrie-
ben und Lieferanten zugreifen. Mit Ausschreibun-
gen, die wir fur Sie durchflihren, entscheiden Sie,
welcher Kandidat mit der Detailaufgabe beauf-
tragt wird.

Die Generalplanung aus unserer Hand gibt Ihnen
die Sicherheit, dass lhr Projekt von Beginn an so
erstellt wird, wie Sie es mit uns entworfen haben.

Kompetenz zahlt sich aus

Mit unserer langjahrigen Erfahrung und unserem
Dienstleistungsnetzwerk sind wir kompetenter
Partner der Genossenschaftsbanken.

Profitieren Sie von unserer Erfahrung.

13
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BauManagement
A Arbeitssicherheit

~Norsorge bedeutet nicht nur Pflicht,
sondern ist gelebte Verantwortung”

Arbeitsunfalle und ungesunde Arbeitsbedingungen fiihren zu Arbeitsausfallen und Berufsunfahigkeit.
Dadurch entstehen hohe volks- und betriebswirtschaftliche Kosten. Der Gesetzgeber erwartet
von Unternehmern entsprechend vorsorgende MaRRnahmen zur Vermeidung dieser Kosten.

Dazu sind Unternehmen gesetzlich verpflichtet. Mitwirkende Gesetze und Verordnungen
sind dabei: Sozialgesetzbuch VII (SGB VIl), Arbeitssicherheitsgesetz (ASiG),
Arbeitsschutzgesetz (ArbSchG), Allgemeine Vorschriften der

Berufsgenossenschaften (BGV A 2, 3, 4).

Sicherheitsbeauftragte
(gemalR SGBVII)

Mit der Bestellung eines betriebseigenen Mitar-
beiters zum Sicherheitsbeauftragten (SiBe) allein
ist es nicht getan. Vielmehr bendtigen Sie in
Ihrem Unternehmen auch Fachkrafte z. B. fir die
Arbeitsmedizin, die Arbeitssicherheit oder die
Elektrogerateprifung. Diese Fachkraft mochte
aber nicht jedes Unternehmen selbst stellen. Wir
haben diese Fachkrafte, die immer auf dem neue-
sten Ausbildungsstand sind.

Damit entlasten wir Sie bei den Aufgaben und
der Verantwortung fiir die vier folgenden
Sicherheitsfelder:

Bildschirmarbeits-
platzverordnung

Wir analysieren nach §8 5 und 6 des
Arbeitsschutzgesetzes in Verbindung mit
der Bildschirmarbeitsplatzverordnung
die Arbeitsplatze.

Nattirlich empfehlen wir Ihnen bei Bedarf auch
die richtigen Optimierungsmaglichkeiten,
damit lhre Mitarbeiter immer entspannt
arbeiten kdnnen.

Arbeitsmedizinische
Betreuung

Wir stellen die nach dem ASiG notwendigen
Betriebsarzte zur Erledigung der Erfordernisse,
die BGV A 2 und 4 vorgeben.

Arbeitsmedizinische Vorsorgeuntersuchungen, Unterstiit-

zung bei der Organisation der betrieblichen Ersten Hilfe,

Fragen des Arbeitsplatzwechsels sowie Eingliederung

und Wiedereingliederung Behinderter in

den Arbeitsprozess.




Elektrogerate-
prufung

Wir priifen entsprechend der
BGV A 3 Ihre elektrischen Anlagen
und Betriebsmittel.

So schlieBen wir die Gefahr eines
Stromschlages oder Brandgefahr

durch Funkenschlag aus.

/
N

Fachkraft fur
Arbeitssicherheit

Wir iilbernehmen die Aufgaben, die sich fiir
Fachkrafte fir Arbeitssicherheit (FaSi) aus dem
ASiG in Verbindung mit der BGV 2 ergeben.

Wir unterstltzen Sie somit bei Fragen des Ar-
beitsschutzes und der Unfallverhiitung. Wir un-
tersuchen die Ursachen von Arbeitsunfallen,
erfassen die Ergebnisse, werten diese
aus und erarbeiten Vorschlage zur
Verhlitung dieser Arbeitsun-
falle.

Die Betreuungen flir Arbeitssicherheit als auch Ar-
beitsmedizin gliedern sich in Vor-Ort-Betreuung,
Vor- und Nachbereitungszeit einschlie3lich Verwal-
tungstatigkeiten und bei Filialbetrieben auch in
die Standortbetreuung.

Unsere Vor-Ort-Betreuungen beinhalten:

e Begehungen

e Beratungen zum Arbeits- und
Gesundheitsschutz,
Beratung der Sicherheitsbeauftragten,
Einsatz von Kdorperschutzmitteln

e Teilnahme an ASA-Sitzungen

e Erstellung von Berichten, Protokollen
und Stellungnahmen

e Zentrale Koordination von Schulungs-
und Unterweisungsmaterial

e Erstellung von Begehungs-Checklisten und
einheitlichem Berichtswesen

e Information tber neue gesetzliche
Vorschriften und deren Auswirkung auf
den zu betreuenden Betrieb

Die Dauer der Betreuung vor Ort ergibt sich aus
der gemeldeten Gesamt-Mitarbeiterzahl der je-
weils zu betreuenden Standorte / Geschaftsstel-
len und wird mit Ilhnen fest vereinbart.

Wir Uberlassen nichts dem Zufall. Mit Sicherheit!
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IT-C icati
w Beschaffung und Beratung

,@Qut vernetzen -

erfolgreich kommunizieren”

Die Grenzen zwischen Daten- und Sprachnetzen verwischen immer mehr. Die technische
Entwicklung ist rasant. Fast alles scheint moglich zu sein. Damit die technische Umsetzung
auch realisiert werden kann, entwickeln wir immer wieder neue und Ressourcen schonende

Kommunikations-Dienstleistungen.

Konzeptionierung

Sie moéchten eine Kommunikationsldsung, die in-
dividuell auf Ihre Bedirfnisse ausgerichtet ist?
Dazu nennen Sie uns lhre Vorstellungen und wir
entwerfen fur Sie das passende Konzept.

Unsere Einkaufsstrategie ist es, herstellerunab-
héngig zu agieren. Das ermdglicht es uns, auf die
jeweils beste Losung aller Anbieter zuzugreifen.

Mit der auf Ihre Bedlirfnisse abgestimmten Tech-
nik zu marktgerechten Preisen erhalten Sie eine
zukunftsweisende Losung, die lhnen entscheiden-
de Wettbewerbsvorteile sichert.

Systemintegration

ITC-Systeme zu integrieren, bedeutet verschiede-
ne Hard- und Software so zu konfigurieren, dass
die Kommunikation zwischen diesen Geréaten st6-
rungsfrei funktioniert.

Systemintegration bedeutet aber auch, die rein
technische Verbindung zwischen den Geraten Uber
eine Vernetzung herzustellen.

Wir bieten Ihnen ein Hochstmass an Zuverlassig-
keit, Leistung und Sicherheit bei der Vernetzung
von Standorten — egal ob Niederlassungen, Filia-
len, Homeoffice oder mobile Mitarbeiter.

Mit einem VPN, MPLS greifen Sie jederzeit, von
jedem Ort, auf Ihre Unternehmensdaten zu und
sichern sich damit die optimale Anbindung der de-
zentralen Geschaftsstellen an das Rechenzentrum.

Unter Berticksichtigung zunehmender Anforde-
rungen und Relevanz ermdglichen wir lhnen
hochste Flexibilitat bei der Integration nicht stand-
ortgebundener Mitarbeiter, z. B. Homeoffice und
Aul3endienst. Weitere Anwendungen sind z. B. die
ferngesteuerte Gebaudeleittechnik oder auch die
elektronische Zahlerfernauslesung.

Bei der Auswahl der Systeme und Endgeréte ste-
hen Ihre Vorgaben und Anforderungen im Vorder-
grund. Diese Losungen werden durch funktionale
und bedienerfreundliche Gerate unterstutzt.

Fortschritt nutzen — Wettbewerbsvorteile erreichen.




,Kombinieren Sie Service

und Qualitat”

Sie mochten mit lhrer Telefonanlage immer auf dem neuesten Stand der Technik sein?
Dabei mochten Sie sich aber nicht um Details kiimmern? Dann sind wir genau der richtige
Partner fiir Sie! Wir bieten lhnen stets die neueste Technik und planen die Komponenten
flexibel nach lhren personlichen Bediirfnissen. Alles aus einer Hand.

Virtuelle VolP Telefonanlage

Haben Sie noch eine Telefonanlage, die dem ak-
tuellen Bedarf nicht mehr gerecht wird? Wie schon
ware es da, eine virtuelle TK-Anlage zu nutzen, die
ohne lhr Zutun permanent lhren Anforderungen
angepasst wird.

Diese Losung bieten wir lhnen mit unserem Pro-
dukt EnoFon als gehostete Telefonanlage in einem
abgesicherten Rechenzentrum.

Vorteile:

e keine Kapitalbindung

e fest kalkulierbare Kosten je Gerét

¢ endstellengenaues Kostencontrolling

e immer aktuelle Software

e anpassungsfahige, flexible Losung

e Die Anzahl der Endgerate kdnnen Sie dabei
im Rahmen der Vereinbarung jederzeit Ihrem
Bedarf anpassen.

Diese Kommunikationslésung bieten wir fur jede
Unternehmensgrof3e mit einem vielseitigen Funk-
tionsumfang und Integration beliebig vieler de-
zentralen AulRenstellen.

Netz-Tarife

Die Auswahl an unterschiedlichstenTarifen ist fast
unbegrenzt. Wir analysieren nach lhrem Bedarf
die besten Angebote. Im Rahmen der Einkaufs-
biindelung haben wir auch eigene Tarife mit na-
hezu allen namhaften Carriern im Angebot. Wenn
diese flir Sie vorteilhaft sind, konnen Sie sie auch
direkt bei uns abschlie3en.

Hardware / Zubehor

Fur die zuvor aufgefiihrten Dienstleistungsberei-
che versorgen wir Sie bei Bedarf mit den entspre-
chenden Hardwarekomponenten.

Nicht zuletzt entscheidet auch der Preis.
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Wir sind fiir Sie da /

Verstehen - Planen - Umsetzen”

Wir unterstiitzen Sie als Dienstleistungsanbieter bei allen Tatigkeiten rund um das Gebaudemanage-
ment sowie bei allen Sekundarprozessen von der Beratung, liber Planung bis hin zur Ausfiihrung.

Mit unserer ganzheitlichen Betrachtung der Ablaufe mit allen gebdudespezifischen Dienstleistungen

werden Kostensenkungspotenziale ermittelt und an die wechselnden organisatorischen, technischen
und marktgerechten Bediirfnisse angepasst.

Energy

Einkauf Strom | Einkauf Gas | Verbrauchsreduzierung | Technische Beratung

BauManagement

Projektentwicklung | Bauplanung | Bausteuerung | Arbeitssicherheit

IT-Communication

Systemintegration | Netzwerke | Telefonanlagen-Hosting | Exklusiv glinstige Tarife

EnoCom - |hr kompetenter und erfahrener Partner.




Kontaktformular

Bei Interesse an unseren Dienstleistungen kontaktieren wir Sie gerne.
Dieses Kontaktformular bitte faxen an:

0721/352 - 252200

Zu welchen Dienstleistungsbereichen mdochten
Sie weitere Informationen?

EnoCom GmbH

Wie dirfen wir Kontakt zu lhnen aufnehmen?

ENergy ..o Q perE-Mail .......... .. ... ... ... ...... Q
BauManagement ...................... Q perTelefon ........................... Q
IT-Communication ..................... Q perBrief ... ... .. .. . Q
Vorname:

Name:

Firma:

Position / Abteilung:

Stral3e:

PLZ: Ort:

E-Mail:

Telefon: Telefax:

Kommentar / Nachricht / Anfrage:
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